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创业风险

发布日期: 2025-09-22

    有创业想法的时候往往也胜券在握，而现实的商业世界是万箭齐发，让无数创业者防不
胜防。如果脱离了实际的环境因素去考虑问题，几乎就不存在价值。对于普通人创业来说，重要
的还是如何生存，活下去才是实际的。所以谈太多空洞的理论对于生存阶段来说很不实际。因为
市场是打出来的，不是意出来的。所以，作为一个实战出身的营销人和创业者，下面的分享完全
从实战的角度去分析，创业该怎么提升成功率。“伟大的商业理论，往往都来自于理论”所谓创
业，就是在无数城池之中。创业前做好这3件事，可以降低80%的失败率！新年不分享点实操的干
货怎么行？趁着年夜饭还没开始，分享一下我的一些看法和心得——创业系列第二篇。我常常说，
商业的本质是什么呢？是常识。所以，在开始分享之前，先引用一段别人的话，很符合一些人想
要创业的状况：这些年我经常碰到一些热血澎湃的年轻创业者，我怕听到的是这三句话：我的这
个项目将会是一个可以改变世界的项目；我这个项目将是一个超越马云和马化腾的项目；只要你
投资，未来三年我给你千倍万倍的回报。每当有创业者跟我说这三句话，我都会一笑而过——吴
晓波。为什么吴晓波会说这句话呢？因为看商业理论的时候头头是道。初次创业该如何开始？创
业风险

    许多人都是通过自己的劳动时间积累技术与资金然后起步的。人赚钱的方式无非四种：
卖时间赚钱，用钱来生钱；卖他人注意力赚钱；卖信息赚钱。无疑在四种方式中，卖时间赚钱是
低一层的，但是赚钱的四种方式中间是没有壁垒阻隔的。也就是说一个卖时间赚钱的人终可以通
过原始积累用钱生钱，卖注意力赚钱，也可以卖信息赚钱，当然卖信息赚钱是容易生钱的方式。
这种现象在我们身边并不少见，比方说一名普通的医生通过技能提升，成为了一行的专家，那么
他的出诊时间相应就会增值。当这个人能力到达一定的水平，紧靠将知识传授给学员，就能获得
不菲的财富。对大部分人而言，付出劳动时间换取财富是走向成功的步，既然有路可走，为什么
还要等呢？本文为头条号作者发布，不今日头条立场。创业风险您是不是在创业、经营中遇到过
很多疑难问。

    应届生做什么赚钱?服装加香与设计，时尚无论多么昂贵的香水，喷洒后其香味多只能维
持几天，而经过服装加香处理的衣物香味可保持3-6个月。租间10平方米大小的店面，月租金
约300元;简单装修店面需约1000元;添置柜台、挂衣架等物，需500元左右;学习加香技术，需800
元;购置加香机1台，需300元;雇店员1名，月工资约500元;办理营业执照及各项杂费需400元左右;
印制彩色宣传画1000份需800元左右;购进国际香、白兰香、皇宫珍品香、茉莉香、檀香、玫瑰香
等香料，每种购进1千克，每千克50元，共需400元左右，总投资5000元左右。给服装加香，每件
衣服成本不超过，在收费标准方面，每件衣服收取3元、每条裤子收取2元、秋冬季厚重衣服每件
可收取8元。如果投资者每天可加工衣服50件、裤子50条，那么日营业额可达250元，每月营业额
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为7500元，年毛利9万元，纯利，月平均收益5000元以上。选购一些适合他们的面料，因此又可增
销售面料的业务，还可在客人的服装上装点一些小饰物。应届生做什么赚钱?时尚小屋。

    通过不定时的与企业交流，保持对企业创业进度的持续关注，不断给予企业资源对接及
解决方案，为企业的高速发展提供保障。另外，孵化器还鼓励创业导师与辅导企业形成投资关系，
旨在建立在孵企业和创业导师的共赢机制。搭建中介服务平台搭建中介服务平台孵化器紧密结合
区域产业特点，围绕在孵企业的服务需求，根据自身孵化服务特色和发展规划，搭建起了一个中
介服务平台，签约了6家第三方专业服务机构，为在孵企业提供商务、知识产权、项目申报、投融
资等方面的专业服务。同时，设立了一站式的企业服务中心，企业可以通过平台便捷、高效地获
取到服务支持。如果您有相关服务需求，可直接与企业服务中心联系。致电咨询方式：现场咨询
方式：广西联讯U谷A栋一层企业服务中心金融服务金融服务孵化器通过搭建金融服务平台，为在
孵企业提供投融资方案设计、项目对接、信息共享等一体化服务。一方面，孵化器安排高管专人
负责投融资服务对接，并联合众多银行、担保公司、小额贷款公司等金融机构及会计事务所、律
师事务所等专业服务机构为在孵企业提供金融服务。另一方面，孵化器设立了500万的孵化基金，
根据在孵企业的具体需求及现有条件，积极发挥孵化基金的作用。人生就是这样  有时候做事情
全是赌一口志气！

    现在的大学生创业去工商注册，能得到的优惠条件更多。”邵怀说。的确，现在在杭创
业的大学生，更加便利了。他们可以根据就业服务中心出具的大学生创业证明，在办理工商登记
等过程中免除办理费用。创业管理不同于传统管理。它主要研究企业的创业行为，研究企业管理
层如何延续注入创业精神和创新活力，增强企业的战略管理柔性和竞争优势。创业管理反映了创
业视角的战略管理观点。Stevenson和Jarillo于1990年提出创业学和战略管理的交叉，作者使
用“创业管理”这个词以示二者的融合，他们提供了一个从创业视角概括战略管理和一般管理的
研究框架，创业是战略管理的。随着创业管理研究的深入，对创业管理研究形成了非常有价值的
概念框架模型。如(1985)提出了个人、组织、创立过程和环境的创业管理模式;William(1997)
在Cartner概念框架的基础上，提出了由人、机会、环境、风险和报酬等要素构成的创业管理概念
框架;Timmons(1999)提出了机会、创业团队和资源的创业管理理论模型，Christian(2000)提出了
创业家与新事业之间的互动模型，强调创立新事业随时间而变化的创业流程管理和影响创业活动
的外部环境网络是创业管理的。基于创业管理研究领域专家、学者的研究成果。不找借口失败，
只找理由成功。创业风险

只有当你足够努力，你才会足够幸运。创业风险

    现在流行一句话“左手副业，右手主业”，现在谁还没个副业傍身。都说主业是你社会
地位，副业是你的经济来源。你有副业了吗?你的副业收入是多少?下面为大家介绍几个上班族兼
职创业好项目。一、产品代理这个世界上每天都有很多的新产品被研发出来。如果是大企业的产
品，可能不用担心销售渠道的问题，但是对小公司而言，什么都没有，于是这些小公司会到处打
广告找代理，这时候就是上班族的创业的机会了，只要上班族们眼光独到，对选择代理产品做过
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各方面的调查和研究，而且目标明确，那么打开局面还是有可能的。选择产品代理，重要的是知
道代理产品的发展前景怎么样。产品的发展前景好，上班族才能快的打开市场。二、摆地摊地摊
出现在城市的各个角落，地铁口、天桥上、街头巷尾都能看到摆摊人的身影，售卖着各种各样的
小商品。其中有一种特殊的摆摊人，只要有车，而且这个小车比较特殊，是一个流动的小摊。这
些摊主基本上都是打扮时髦的年轻人，而所卖货物也多为眼下年轻人喜欢的包、衣服、鞋、小饰
品等。如果你下班时间相对宽松，你可以赶在大伙下班前在公交车站外摆摊，做手机贴膜还是不
错的!重点是人流量一定要非常量的人下班都会经过的地方才可以。
创业风险

临清市遂宇信息技术咨询有限公司位于山东省聊城市临清市青年街道办事处新龙湾小区12号
商铺。公司业务分为智能营销，强势文化，创业咨询等，目前不断进行创新和服务改进，为客户
提供良好的产品和服务。公司秉持诚信为本的经营理念，在商务服务深耕多年，以技术为先导，
以自主产品为重点，发挥人才优势，打造商务服务良好品牌。遂于信息技术立足于全国市场，依
托强大的研发实力，融合前沿的技术理念，飞快响应客户的变化需求。


